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Formateur webmarketing
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| ES FORMATIONS

e Créer et administrer son site avec WordPress

e Créer et administrer son site avec Prestashop

e Reférencement - Booster sa visibilite grace au SEO

e Marketing Numerique

e Newsletters & emailing

e Generation de leads

e Techniques et usages du multimédia

e Améliorer son Referencement Geolocalisé avec
Google Business Profile

e Création de designs et de prototypes avec Figma

e Créer et gérer une page Facebook d'entreprise

catégories d'actions suivantes :
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CREER ET ADMINISTRER SON
SITE AVEC WORDPRESS

/”M&ez Jotre vitrine sur le weh

LA FORMATION SADRESSE A TOUS LES PROFESSIONNELS, QUEL QUE SOIT LEUR
NIVEAU, DE TOUS SECTEURS D'ACTIVITE, INTERVENANT AU SEIN OU POUR LE
COMPTE DE TPE/PME, D’ASSOCIATIONS OU D'ORGANISATIONS, CHERCHANT A
DISPOSER D'UN SITE INTERNET ET DEVANT COMMUNIQUER SUR LEUR ACTIVITE,
ATTIRER DE NOUVEAUX CLIENTS, PRESENTER DES OFFRES ET METTRE EN
AVANT DES CONTENUS.

Objectifs de la formation :

e Definir sa stratégie de communication digitale.

e |dentifier les fonctionnalités attendues.

e Créerune documentation fonctionnelle & technique permettant d'assurer le
déeveloppement.

e Sélectionner et installer un theme WordPress ou un page builder.

e Configurer et administrer son site avec WordPress et les extensions adaptées.

e Créer des contenus ecrits et visuels pour alimenter le site.

e Geéneérer du trafic sur le site via la mise en place ou loptimisation de leviers
webmarketing (réseaux sociaux, emailing, référencement naturel & payant...).

100% pris en charge CPF - OPCO - AGEFICE - FIFPL



L\ CREERET ADMINISTRER SON
%l?/ SITE AVEC PRESTASHOP
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LA FORMATION S’ADRESSE A TOUS LES PROFESSIONNELS, QUEL QUE SOIT LEUR
NIVEAU, DE TOUS SECTEURS DACTIVITE, INTERVENANT AU SEIN OU POUR LE COMPTE
DE TPE/PME, D’ASSOCIATIONS OU D’'ORGANISATIONS, CHERCHANT A DISPOSER D'UNE
BOUTIQUE EN LIGNE ET DEVANT VENDRE LEURS PRODUITS, ATTIRER DE NOUVEAUX
CLIENTS, PRESENTER DES OFFRES ET GERER LEURS COMMANDES.

Objectifs de la formation :

e Définir sa stratégie commerciale digitale (catalogue, logistique, paiements).

o |dentifier les fonctionnalités attendues pour I'e-commerce (fiches produits,
tunnel de commande, options de livraison).

e Créer une documentation fonctionnelle & technigue permettant d'assurer le
développement ou la personnalisation de la boutique.

e Sélectionner et installer un theme PrestaShop adapté au secteur d'activite
(standard ou premium).

e Configurer et administrer son e-commerce avec PrestaShop, y compris la
gestion des modules (paiement, livraison, sécurité).

e Créer et optimiser un catalogue produits (images, descriptions, stocks, prix,
déclinaisons).

e (Genérer du trafic et des ventes sur la boutigue via la mise en place ou
loptimisation de leviers webmarketing spécifiques a 'e-commerce (réseaux
sociaux, emailing, référencement naturel & payant, avis clients...).

100% pris en charge CPF - OPCO - AGEFICE - FIFPL



REFERENCEMENT
BOOSTER SA VISIBILITE GRACE AU SEO

soyjez visible !

LA FORMATION SADRESSE A TOUS LES PROFESSIONNELS, QUEL QUE SOIT LEUR
NIVEAU, DE TOUS SECTEURS DACTIVITE, INTERVENANT AU SEIN OU POUR LE COMPTE
DE TPE/PME, D'ASSOCIATIONS OU D'ORGANISATIONS, CHERCHANT A DISPOSER D'UN
SITE WEB BIEN REFERENCE SUR LES MOTEURS DE RECHERCHE, ATTIRER DE
NOUVEAUX CLIENTS, PRESENTER DES OFFRES ET METTRE EN AVANT DES CONTENUS.

Objectifs de la formation :

e Maitriser les bonnes pratiques du reféerencement naturel.

e Analyser le referencement d'un site internet.

e Définir des objectifs pour optimiser les contenus du site internet.

e Etablir une feuille de route doptimisation du référencement pour le site.

Mettre en pratique les premieres actions concretes pour optimisation du
référencement pour le site.

100% pris en charge CPF - OPCO - AGEFICE - FIFPL



MARKETING NUMERIQUE
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LA FORMATION SADRESSE A TOUS LES PROFESSIONNELS, QUEL QUE SOIT LEUR
NIVEAU, DE TOUS SECTEURS D'ACTIVITE, INTERVENANT AU SEIN OU POUR LE COMPTE
DE TPE/PME, D’ASSOCIATIONS OU D'ORGANISATIONS, SOUHAITANT ETRE EN CAPACITE
D'AMELIORER LEURS NOTIONS ET COMPETENCES ESSENTIELLES ET RELATIVES AUX
FONDAMENTAUX DU MARKETING NUMERIQUE.

Objectifs de la formation :

e Développer lanotoriété de la margue ou de I'entreprise. Le principal but d'une
entreprise est de promouvoir son developpement.

e Accroitre deslors votre chiffre d'affaires grace au digital et la notoriété que
VOUS avez pu acqueérir.

e Ameéliorer lafidélisation grace au numerique.

e Maitrisez les techniques d'emailing avancées pour creer une communaute.

e Savoir identifier les canaux les plus adaptés aux différentes problématiques :
notoriété, acquisition, fidélisation, partenariats...

e (Générer du trafic sur le site via la mise en place ou l'optimisation de leviers
webmarketing (réseaux sociaux, emailing, référencement naturel & payant... ).

100% pris en charge CPF - OPCO - AGEFICE - FIFPL



NEWSLETTERS & EMAILING

maitrisez Vos AP prgns '/

LA FORMATION SADRESSE A TOUS LES PROFESSIONNELS, QUEL QUE SOIT LEUR
NIVEAU, DE TOUS SECTEURS D'ACTIVITE, INTERVENANT AU SEIN OU POUR LE COMPTE
DE TPE/PME, D’ASSOCIATIONS OU D'ORGANISATIONS, SOUHAITANT ETRE EN CAPACITE
DE PROGRAMMER ET ENVOYER DES CAMPAGNES D'EMAILING EFFICACEMENT.

Objectifs de la formation :

e Deéfinir une stratégie demailing.

e Concevoir un email responsive.

e Mettre en place et mesurer ses campagnes emailing.
e Optimiser la délivrabilite.

Développer son potentiel dadresses e-mail.
e Planifier ses campagnes emailing.

100% pris en charge OPCO - AGEFICE - FIFPL



C“RATION DE LEADS

ang ymenfez Vos ventes f

CETTE FORMATION SADRESSE AUX PERSONNES DESIRANT ACQUERIR DE NOUVEAUX
CONTACTS OU PROSPECTS QUI ONT, AU PREALABLE, DEJA MONTRE LEUR INTERET POUR
UN SERVICE OU UN PRODUIT AFIN DE LES CONVERTIR EN CLIENTS FIDELES.
REGROUPANT UN ENSEMBLE DE STRATEGIES VIA LA PROSPECTION, DU MARKETING
DIGITAL OU DE L'INBOUND MARKETING, CETTE FORMATION VOUS PERMETTRA
D'’ACCROITRE VOS VENTES, DE FIDELISER UN MAXIMUM DE CLIENTS ET DAUGMENTER
VOTRE NOTORIETE.

Objectifs de la formation :

e Etre capable de développer sa visisbilité.

e Ciblerles bons prospects pour pouvoir les convertir en clients.

e Améliorer Iimage de lentreprise afin de se différencier des concurrents.
e Savoir cibler des buyers personas.

e Etre capable de mettre en place une stratégie efficace.

e Accroitre ses ventes.

100% pris en charge OPCO - AGEFICE - FIFPL



TECHNIOUES ET USAGES
DU MULTIMEDIA

adaptez vofre strateqie /

CETTE FORMATION SADRESSE AUX PERSONNES DESIRANT COMPRENDRE LES ENJEUX
DU MARKETING DIGITAL SUR PLUSIEURS FORMATS MULTIMEDIAS. LE BUT ETANT D'AVOIR
UNE STRATEGIE ADAPTEE, QUE CE SOIT AU NIVEAU DE LA COMMUNICATION, DES
RESEAUX SOCIAUX OU DU MARKETING.

Objectifs de la formation :

e |nitiation au principes de communications multimédias.

e Mettre en place une stratégie adaptee.

o Utiliser les réseaux sociaux a titre professionnel.

e Comprendre et savoir utiliser les différents leviers de communication.
e Savoir créer son site web et maitriser les notions liées.

100% pris en charge OPCO - AGEFICE - FIFPL



AMELIORER SON REFERENCEMENT GEOLOCALISE
GOOGLE BUSINESS PROFIL

Lo des Jients a(e/aroz(ywifé !

LA FORMATION SADRESSE A TOUS LES PROFESSIONNELS, QUEL QUE SOIT LEUR
NIVEAU, DE TOUS SECTEURS D'ACTIVITE, INTERVENANT AU SEIN OU POUR LE COMPTE
DE TPE/PME, D’ASSOCIATIONS OU D'ORGANISATIONS AYANT UNE PRESENCE PHYSIQUE
(POINT DE VENTE, AGENCE, ZONE DE CHALANDISE)ET CHERCHANT A AMELIORER LEUR
VISIBILITE LOCALE, ATTIRER DES CLIENTS DE PROXIMITE, GERER LEUR REPUTATION EN
LIGNE ET GENERER DES CONTACTS QUALIFIES.

Objectifs de la formation :

e Definir sa stratégie de référencement local et comprendre le réle de Google
Business Profile (GBP).

e |dentifier les informations clés nécessaires pour une fiche d'établissement
compléte et pertinente.

e Créer, revendiquer et verifier sa fiche Google Business Profile, ou en auditer
une existante.

e Optimiser I'ensemble des champs de la fiche (catégories, horaires, services,
produits, zone desservie) pour le référencement local.

e Gerer activement les avis clients et les questions/réeponses, un facteur clé de
classement et de conversion.

e Créer des posts, des offres et des événements réqguliers pour animer la fiche et
ameliorer son score de qualite.

e Geneérer du trafic et des appels qualifiés en utilisant GBP comme un levier
webmarketing central dans la stratégie globale (site web, réseaux sociaux...).

100% pris en charge OPCO - AGEFICE - FIFPL



CREATION DE DESIGNS ET DE
PROTOTYPES AVEC FIGMA

croez de profm‘vﬂae&‘ inferactifs

LA FORMATION SADRESSE A TOUS LES PROFESSIONNELS, QUEL QUE SOIT LEUR NIVEAU
(DEVELOPPEURS, CHEFS DE PROJET, MARKETEURS, ET TOUTE PERSONNE INTERVENANT
AU SEIN OU POUR LE COMPTE DE TPE/PME, D’ASSOCIATIONS OU D'ORGANISATIONS) QUI
CHERCHENT A CONCEVOIR DES INTERFACES UTILISATEUR (Ul) MODERNES, CREER DES
EXPERIENCES UTILISATEUR (UX) FLUIDES, ET DISPOSER DE PROTOTYPES INTERACTIFS
AVANT LE DEVELOPPEMENT TECHNIQUE.

Objectifs de la formation :

e Maitriser I'environnement et les fonctionnalités de base di
Figma.

e Comprendre et appliquer les principes fondamentaux de |

e Concevoir des maquettes d'interfaces(sites web, applical
respectant les standards actuels.

o Utiliser efficacement les Composants(Components), les
pour garantir la cohérence et la rapidité du travail (Design

e Créer des prototypes interactifs et dynamiques simulant |
finale.

e Préparer et organiser les fichiers de design pour un trans
développeurs (fonctionnalité Dev Mode).

100% pris en charge CPF - OPCO - AGEFICE - FIFPL



CREER ET GERER UNE PAGE
FACEBOOK DENTREPRISE

ofre activife /

LA FORMATION SADRESSE A TOUS LES PROFESSIONNELS, QUEL QUE SOIT LEUR NIVEAU,
DE TOUS SECTEURS D'ACTIVITE, INTERVENANT AU SEIN OU POUR LE COMPTE DE
TPE/PME, D’ASSOCIATIONS OU D'ORGANISATIONS, CHERCHANT A DISPOSER D'UNE PAGE
FACEBOOK ET DEVANT COMMUNIQUER SUR LEUR ACTIVITE, ATTIRER DE NOUVEAUX
CLIENTS, PRESENTER DES OFFRES ET METTRE EN AVANT DES CONTENUS.

Objectifs de la formation :

e Definir sa stratégie de communication sur Facebook.

e Créer une page Facebook pour les professionnel.le.s.

e Mettre en place des contenus écrits et visuels.

e Maitriser les difféerentes fonctionnalités d'une page Facebook professionnelle.

e Geneérer etinterpréter des statistiques de flux sur Facebook.

e Mettre en place des actions damélioration de l'audience d'une page Facebook
entreprise.

e Mettre en place une campagne publicitaire Facebook.

100% pris en charge OPCO - AGEFICE - FIFPL
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Contactez-moil des maintenant :

Gil FOURGEAUD
06 70 811185
contact@culturemediatic.fr
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un organisme de formation agree. .

ADAPTATION POSSIBLE POUR LES PERSONNES EN SITUATION D'HANDICAP

DUREE DES FORMATIONS ADAPTEES EN FONCTION DES BESOINS DES APPRENANTS




